
UN1VEI~SIDAD DE LA REPUBLlCA
FACULTAD DE DERECHO

BIBLiOTECA

Sumario

ABREVIATURAS 21
, .

PROLOGO 25

INTRODUCCIÓN 29

CAPÍTULO 1
DERECHO DE lA COMPETENCIA 33

l. Los orígenes del derecho de la competencia 33

2. La teoría de la competencia 36

2.1. El modelo de competencia perfecta 36

2.2. El polo opuesto, el monopolio 39

2.3. El modelo oligopolista 41

3. Objetivos del Derecho de la competencia 42

3.1. Objetivos del Derecho europeo de la competencia 42

3.1.1. La obtención de eficiencias económicas 47

3.1.2. El objetivo del mercado común 49

3.1.3. Objetivos de índole social......................... 52

3.2. Los objetivos del derecho español de la competencia 55

4. El derecho de la competencia europeo y español...... 57

4.1. El derecho de la competencia en la Unión Europea 57

4.1.1. Antecedentes 58

4.1.2. Las prácticas colusorias (art. 101 TFUE) 59

4.1.3. El Abuso de posición dominante (art. 102 TFUE) 60

4.1.4. El control de concentraciones (Reglamento CE n."
139/2004) 64

57063 11

04 SET. 2019



R. BAHAMONDE DELGADO: El Derecho de la competencia y los acuerdos ... _

4.1.5. Las ayudas públicas (art. 107 TFUE) 67

4.2. El derechoespañol de la competencia 68

4.2.1. Antecedentes 68

4.2.2. Las prácticas colusorias 71

4.2.3. EL abuso de posición dominante ....•............................ 71

4.2.4. El falseamiento de la libre competencia por actos des-
leales 73

4.2.5. Las concentraciones económicas 75

4.2.6. Las ayudas públicas 77

5. Las Instituciones del derecho de la competencia 78

5.1. Instituciones europeas 78

5.1.1. El Consejo de la Unión Europea 78

5.1.2. La Comisión Europea 79

5.1.3. El Tribunal General....................................................... 81

5.1.4. El Tribunal de Justicia 81

5.1.5. Las autoridades nacionales de la competencia 82

5.1.6. Los Tribunales nacionales 83

5.2. Las instituciones españolas 84

5.2.1. La Comisión Nacional de los Mercados y la Competen-
cia 84

5.2.2. La sentencia del Tribunal Constitucional 208/1999 .. 86

5.2.3. Juzgados de lo mercantil............................................... 89

CAPÍTULO 11
PRÁCTICAS COLUSORIAS 93

1. La prohibición de prácticas colusorias 93

1.1. La prohibición en Europa 94

1.1.1. El concepto de empresa 95

A. Conjunto de actividades realizadas por una enti-
dad 96

12



________________________________________________________ Sumano

B. El denominado «privilegio del grupo» 97

C. Las profesiones liberales 98

1.1.2. Acuerdos, decisiones y prácticas concertadas 98

A. Acuerdos :.... 99

B. Decisiones de asociaciones de empresas 104

C. Prácticas concertadas 104

1.1.3. El objeto o efecto de prevenir, restringir o falsear la
competencia 106

A. Primera fase, el objeto 107

B. Segunda fase, el efecto 108

1.1.4. La afectación del mercado entre los Estados miem-
bros 109

A. Comercio entre los Estados miembros 110

B. La noción de «pueda afectar» 110

C. El concepto de «apreciabilidad- 111

1.1.5. La comunicación sobre los acuerdos de menor impor-
tancia 112

1.2. La prohibición en España 114

1.2.1. El concepto de empresa 'n 7

1.2.2. El objeto o efecto de restringir la competencia 119

1.2.3. Las prácticas conscientemente paralelas 120

1.2.4. Las conductas de menor importancia (art. 5 LDC).... 123

1.2.5. Aplicación simultánea del Derecho español y euro-
peo 126

2. Consecuencias de la infracción: la nulidad 127

2.1. La nulidad del artículo 101.2 TFUE 127

2.2. La nulidad del artículo 1.2 LDC 128

3. La exención de prácticas colusorias 129

3.1. La exención del artículo 101.3 del Tratado 129

3.1.1. La estructura prohibición-autorización 129

13



R BAHAMONDE DELGADO: El Derecho de la competencia y los acuerdos ... _

3.1.2.

3.1.3.
Sistema de aplicación .

•
Mejora de la producción o distribución de los produc-
tos o fomento del progreso técnico o económico .

A Eficiencias de costes .

B. Eficiencias de carácter cualitativo .

La indispensabilidad de las cláusulas restrictivas .

Participación equitativa a los consumidores en los bene-
ficios del acuerdo .

3.1.4.

3.1.5.

3.1.6. No eliminación de la competencia respecto de una
parte sustancial de los productos de que se trate 139

3.2. La exención en la Ley deDefensa de la Competencia 141

3.2.1. Las condiciones de exención 141

3.2.2. Divergencias formales con su homologo europeo 143

4. Las exenciones por categorías de acuerdos .. 144

4.1. Introducción 144

4.1.1. Características comunes de todos los reglamentos de
exención 145

4.1.2. Función de los reglamentos de exención por catego-
rías en la actualidad 147

4.2. Derechode la Unión 151

4.3. Derechoespañol 152

4.3.1. Aplicación directa de los reglamentos de la Unión 152

4.3.2. Los reglamentos nacionales de exención por catego-
rías 153

4.3.3. Exenciones o autorizaciones en virtud de una ley...... 155

CAPÍTULO III
PROPIEDAD INTELECTUAL Y TRANSFERENCIA DE
TECNOLOGÍA 161

1. La relación entre el Derecho de la Competencia y la propiedad inte-
lectual 161

1.1. Introducción al Derechodepropiedad intelectual 161

14

131

132

134

135

135

137



______________________________________________________ Sumario

1.2. El derecho comunitario y la territorialidad de los derechos de propie-
dad intelectual 167

1.2.1. La territorialidad de los derechos de propiedad inte-
lectual 167

1.2.2. El agotamiento de los Derechos de propiedad intelec-
tual 171

1.2.3. Existencia y ejercicio de los Derechos de propiedad in-
telectual 174

1.2.4. El objetivo específico de los Derechos de propiedad in-
telectual 176

1.2.5. La función esencial de los Derechos de propiedad inte-
lectual 178

1.2.6. Una nueva aproximación para la conciliación de los
Derechos de propiedad intelectual y el Derecho de la
competencia 179

1.3. Derecho español de la competencia y propiedad intelectual.............. 182

1.4. La explotacüm de losDerechos de propiedad intelectual y el Derecho de la
competencia 185

2. Evolución de la transferencia de tecnología 186

2.1. El mensaje de Navidad 186

2.2. El Reglamento sobre licencias de patentes 188

2.3. El Reglamento sobre licencias de «hnoto-hoto» 189

2.4. Tratamiento unitario de la transferencia de tecnología 191

2.5. La incidencia del Reglamento 1/2003 194

3. La relación del RECAIT con otros Reglamentos de exención por
categorías 196

3.1. El Reglamento de exención por categorías de acuerdos verticales (RE-
CAV) 197

3.2. El Reglamento de exención por categorías para los acuerdos de especia-
lización (RECAE) 199

3.3. El Reglamento de exención por categorías sobre los acuerdos de investi-
gación y desarrollo (RECAI+D) 200

3.4. Consideraciones prácticas 201

15



R. BAHAMONDE DELGADO: El Derecho de la competencia y los acuerdos ... _

3.4.l.

3.4.2.

3.4.3.

3.4.4.

3.4.5.

3.4.6.

Finalidad del acuerdo 201

202

202

203

203

204

Participantes .

Tipos de exención .

Cuotas de mercado .

Tratamiento de diversas cláusulas .

Conclusiones .

CAPÍTULO IV
TRANSFERENCIA DE TECNOLOGÍA 207

1. La transferencia de tecnología en la actualidad 208

1.1. Introducción 208

1.2. Características esenciales dd Reglamento 316/14 (RECAIT): innovacio-
res introducidas por el Reglamento 772/04 210

1.2.1. Ámbito de aplicación 212

1.2.2. Umbrales de cuota de mercado 215

1.2.3. Distinción entre competidores y no competidores 219

A. Relevancia de la distinción 219

B. Relación competitiva general.......... 221

C. Relación competitiva en el mercado tecnológico.. 221

D. Relación competitiva en el mercado de produc-
tos 222

E. Relación competitiva y Derechos de propiedad in-
telectual 222

F. Peculiaridades para la valoración de la relación
competitiva 223

1.2.4. Duración de la exención por categorías 225

1.3. Mercado relevante y poder de mercado 226

1.3.1. Definición de mercado 226

A. Mercado de producto 226

B. Mercado tecnológico 227

C. Mercado de innovación 228

16



________________________________________________________ Sumario

1.3.2. Evaluación del poder de mercado .. 229

1.4. Las consecuencias del incumplimiento de los requisitos previstos en el
RECA7T 232

1.5. Estructura del RECA7T 233

2. Acuerdos entre no competidores 234

2.1. Restricciones especialmentegraves 234

2.1.1. Fijación de precios 235

2.1.2. Restricciones territoriales o de clientes 238

A. Licencias únicas y exclusivas 239

L Concepto 239
ii. Valoración jurídica 241

B. Restricciones en las ventas efectuadas por el licen-
ciante 243

L Concepto 243
ii. Valoración Jurídica 244

C. Restricción de ventas en un territorio exclusivo o
a un grupo exclusivo de clientes reservado para el
licencian te 245

L Concepto 245
ii. Valoración jurídica 245

D. Restricciones de las ventas entre licenciatarios 246

i. Concepto 246
ii. Valoración jurídica . 248

E. Restricciones de uso cautivo 251

L Concepto 251
ii. Valoración jurídica 251

F. Fuente alternativa de suministro 252

G. Usuarios finales y distribuidores no autorizados 252

2.1.3. La restricción de las ventas activas o pasivas a usuarios
finales por parte de los licenciatarios que sean miem-
bros de un sistema de distribución selectiva y que ope-
ren en el comercio al por menor 254

2.2. Restricciones excluidas del beneficiode exención del Reglamento 255

17



R. BAHAMONDE DELGADO: El Derecho de la competencia y los acuerdos ... _

2.2.1. Retrocesiones y cesiones de perfeccionamientos 255

2.2.2. Cláusulas de no oposición 258

2.2.3. Obligaciones de no competencia 262

A. Tecnología controlada por ellicenciatario 263

B. Realización de actividades de I+D 264

2.3. Otras cláusulas cubiertas por las Directrices 265

2.3.1. Obligación de pagar cánones 265

2.3.2. Restricciones de la producción 266

2.3.3. Restricciones por sector de aplicación 267

2.3.4. Vinculación y agrupación 269

2.3.5. Inhibición de la competencia 274

2.3.6. Acuerdos de resolución de conflictos 276

2.4. Cláusulas no restrictivas de la competencia 280

2.4.1. Obligaciones de confidencialidad 281

2.4.2. Restricciones de conceder sublicencias y de ceder la
licencia 281

2.4.3. Inhibición de explotar la tecnología una vez expirada
la licencia 282

2.4.4. Especificaciones mínimas de calidad 282

2.4.5. Asistir allicenciante en acciones ante tribunal........... 283

2.4.6. Cánones mínimos y cantidades mínimas 283

2.4.7. Condiciones de licencia más ventajosas 284

2.4.8. Mencionar el producto bajo licencia 284

2.4.9. Restricciones sobre estructuras de producción 285

3. Acuerdos entre competidores 285

3.1. Restricciones especialmente graves 287

3.1.1. Fijación de precios 288

A. Concepto................................................................ 288

B. Especial referencia a la fijación de precios a través
de cánones 289

18



________________________________________________________ Sumario

C. Valoración jurídica 290

3.1.2. Limitación de la producción 292

A. Concepto............................................... 292

B. Valoración jurídica 293

3.1.3. Restricciones territoriales y de clientes 293

A. Licencias únicas yexclusivas 294

i. Concepto. 294
ii. Valoración jurídica 294

B. Restricciones de las ventas 295

i. Concepto.......................................................... 295
ii. Valoración jurídica 297

C. Restricciones de sector de aplicación . 298

i. Concepto 298
ii. Valoración jurídica 299

D. Restricciones de uso cautivo 300

i. Concepto.......................................................... 300
ii. Valoración jurídica 300

3.1.4. Limitación de la capacidad dellicenciatario para ex-
plotar su propia tecnología 301

3.2. Restricciones excluidas 302

ANEXO 305

BIBLIOGRAFÍA 307

19


