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1. FUNDAMENTACION.

En el Gltimo tercio del siglo Xj( e inicios del siglo XXI, se ha producido una transformacion
profunda de la estructura econdmica internacional, a partir de una reconfiguracién de
los centros de poder econé‘fnico mundial y el traslado del centro gravitacional de las
relaciones econémicas internacionales hacia los nuevos centros de poder mundial, en
un escenario globalizador. ;
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Por otra parte, el orden econdmico mundial estd en proceso de reforma acompafiando
esa reconfiguracién. Ese proceso de reforma que afecta sobre todo a las organizaciones
multilaterales de gobernanza econdmica se da a través de negociaciones multilaterales,
plurilaterales, regionales e interregionales. El objetivo de estas negociaciones ha sido
transformar las instancias de gobernanza econdmica internacional segln los intereses y
objetivos de los actores intervinientes o a crear unas nuevas que los atendieran mejor.
Esto se debe a que los distintos actores intervinientes se dividieron en actores
defensores del statu quo creado al finalizar la Segunda Guerra Mundial o la Guerra Fria
0 actores mas desafiantes de este statu quo. El pfimero de estos grupos esta mas
integrado por los tradicionales centros de poder econdmico mundial, mientras que, en
el segundo, se encuentran los nuevos centros, paises tales como los paises emergentes
que integran el foro de los BRICS.

A inicios del siglo XXI, este proceso de reforma fue disefiado a partir de negociaciones
multilaterales- En el caso comercial, el lento avance de las negociaciones multilaterales,
como consecuencias de sus dificultades estructurales, han llevado a que con el tiempo,
los distintos actores fueran redefiniendo sus intereses, prioridades y estrategias
comerciales y de insercion en la divisién de la produccién y el comercio mundiales. a
partir de los consensos de Bali, orientando las negociaciones hacia ambitos
plurilaterales, interregionales y regionales. Es asi, que, a lo largo de la década pasada,
estas negociaciones estuvieron inspiradas en el concepto de liberalizacién competitiva
vy han dado origen a distintos acuerdos de corte comercial con base regional, bi o
plurilateral.

Sin embargo, el sistema econdmico mundial ha sido fuertemente afectado, por un lado,
por la pandemia del COVID en los afios 2019 — 2021 y posteriormente, por los conflictos
como los que se derivan de la invasion de Rusia a Ucrania, y los més tradicionales, como
los que se dan en la regidn del Cercano y Medio Oriente. Ello no sélo ha significado
interrupcién de los flujos comerciales sino amenazas muy fuertes a las cadenas de
suministros. Asimismo, el ascenso brusco de nuevos centros de poder

econdmico mundial como China, tanto en los sectores claves y de punta para la
seguridad nacional como oferentes, como mercados de destino de commodities—tierras
raras, alimentos, minerales - considerados como estratégicos por los viejos centros de
poder econdmico mundial, no sélo ha aumentado la competencia estratégica sino
también ha provocado un incremento de las tendencias proteccionistas en los mercados
nacionales, en los centros tradicionales de poder econémico mundial (EE. UU, los paises
de la UE, Japdn), bajo el argumento de la defensa nacional, dando a origen a distintas
iniciativas y a distintas concepciones como las adoptadas por los EE. UU o a paradigmas
conceptuales como el de la autonomia estratégica de la UE que han marcado las
estrategias negociadoras de estos actores.

Por lo que se considera que es pertinente que los estudiantes conozcan y adquieran las
capacidades para comprender estas transformaciones, asi como sus implicancias para
las negociaciones econdmicas que buscan delinear cambios en la arquitectura del orden
econémico mundial. Asimismo, este curso se enmarca entre las actividades de
ensefianza del programa para el desarrollo de los estudios académicos de las regiones
de Africa y Asia en nuestra Facultad.
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2. OBIJETIVOS GENERAi.E E i
v S Y ESPECIFICOS PROGRAMAS VALIDADOS

2.1. Objetivo General.
Esta unidad curricular tiene como objetivo general permitir que los estudiantes
conozcan y desarrollen capacidades para analizar y comprender los cambios en las
negociaciones econémicas |internacionales que se han venido produciendo en los

ultimos veinticinco aios.

2.2. Objetivos Especificos. |

Un primer objetivo especifiq‘tt) es analizar los principales trabajos teéricos y practicos que

ilustran tanto los cambios en la estructura econdémico-productiva internacional y como

en la configuracién del poder econémico mundial.

Un segundo objetivo es comprender la nueva configuracién del poder (productivo,
comercial, financiero, mon‘etario y tecnolégico) en detrimento de los capitalismos
occidentales (Estados Unidjos, Unién Europea) en favor hacia los capitalismos de los
nuevos centros de poder econémico como China e India, proceso sobre el cual ya se
asienta el nuevo bipolarismo que ordena la jerarquia de la economia mundial: alrededor
del 2050, esos dos grandes polos se repartiran casi por mitades iguales el PBI mundial y
los asidticos concentraran un poco mas de la 2/3 partes de la poblacién mundial,

Un tercer objetivo es buscar la comprensién y el andlisis de las negociaciones econdémico
— comerciales y medioambientales, imbricadas y complejas, tanto a nivel multilateral
pero también a nivel regional, interregional y plurilateral, analizando su eventual
impacto en América Latina \‘/ especialmente en Uruguay.
|
En el contexto de esas negociaciones econémicas internacionales definidoras del nuevo
orden mundial, un cuarto objetivo especifico de esta unidad curricular es de presentar
y visualizar las caracteristicas centrales de las estrategias negociadoras de algunos de
estos centros de poder econémico mundial y como éstas han ido evolucionado,
impulsadas por factores internos y externos a los actores seleccionados. En el marco de
este objetivo, se atendera especialmente las estrategias, por un lado, de Estados Unidos,
Unién Europea, y Japén y por otro de algunos paises de la regién de Asia y Africa como

China, India y Sudafrica
3. CONTENIDO ANALITICO DEL CURSO

MODULO I: La gran mutaci6n en el balance del poder econémico.

1. Abordaje metodoldgico: algunos indicadores de la nueva configuracion del
balance econémico/del poder mundial.




" a

2. Los__camblos tecnolégicos que van marcando esta gran mutacnon

it “‘3., “1 UA

La aﬁarlcmn de nuevos centros de poder econémico mundlal y/o regional (China.
India, Sudafrica).

MODULO II: Las actuales negociaciones comermales internacionales: caracteristicas
centrales. ‘

1.

Su evolucién: de las negociaciones multilaterales a las regionales e

interregionales.

2,

Caracteristicas particulares de las negociaciones comerciales a nivel multilateral

y los cambios en la gobernanza comercial mundial.

3.

Caracteristicas particulares de las negociaciones comerciales a nivel regional,

plurilateral o interregional.

MODULO Hll: Los actores tradicionales de las negociaciones comerciales
internacionales.

1.

Estados Unidos.

1.1. La evolucién de la postura negociadora de los Estados Unidos: el pasaje
de la opcién multilateral a la opcién regional e interregional.

1.2. El cambio de estrategia durante la administracién Trump.

1.3. La crisis reciente en el sistema econdmico mundial y sus impactos en la

postura negociadora de los Estados Unidos: los afios de la Administracion Biden
Unién Europea.

2.1. Las caracteristicas particulares del disefio de la estrategia negociadora
comunitaria.
2.2. La evolucién de la postura negociadora comunitaria: el pasaje de la
opcion multilateral a la opcidn regional e interregional.
2.3. Los cambios recientes en la postura negociadora comunitaria.

Japén ’
3.1. Los cambios en la economia japonesa.
3.2. La evolucion de la postura negociadora japonesa: el pasaje de la opcién
multilateral a la opcidn regional e interregional.
3.3. Tipo de acuerdos comerciales que negocia.

MODULO IV: India y Sudafrica: énuevos centros de poder econémico mundial o
regional?

1.

2.

India

1.1.  Los cambios en la economia india: fortalezas y debilidades.

1.2.  Laposturaindia en las negociaciones comerciales multilaterales.

1.3.  La opcion regional e interregional india: ¢qué tipo de acuerdos -
comerciales celebra este actor?.

Sudafrica
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2.1. la construccion de su rol como potencia econémica regional.
2.2. La postura sudafricana en las negociaciones comerciales multilaterales.
2.3.  Laopcién regional e interregional sudafricana.

MODULO V: China: nuevo centro de poder econémico mundial

1. China en el Sistema ngconc’)mico Mundial.
2.1. Chinaenel Sistéma Multilateral de Comercio.

2. China: construyend§:> su red de acuerdos econémicos.
3.1. A nivel regional.

3.2. A nivel bilateral.

4. METODOLOGIA

Dadas las caracteristicas de los grupos de estudiantes y la modalidad de taller, la

metodologia didactica varia segin el contenido de los moddulos. De este modo, se

. s N , . ; .
combina didacticas distintas segtin el médulo que se trate. Siempre se va a tender a una

metodologia de clase inviartida. Por un lado, a través de la plataforma EVA, los

integrantes del equipo doc;‘ante presentan los temas a analizar y organizan el debate de
los estudiantes. Para estas instancias, el equipo docente pone a disposicién de todos
los/as estudiantes del curso, a través de la plataforma EVA, la bibliografia obligatoria y
complementaria que acompafiara el desarrollo del curso, asi como materiales

adicionales, bajo la forma de multimedias, articulos de prensa, etc.

Por otro lado, las instancias presenciales en aula fisicay a través de la plataforma Zoom,
se utilizan para realizar el andlisis y el debate sobre distintos topicos del programa. En
todas las instancias, el equipo docente pondra a disposicion la pauta de trabajo.

Asimismo, a través de la plataforma EVA, se podran realizar actividades no presenciales
de seguimiento, como foqios de discusién y de consulta, si asi fuese necesario, para
reforzar el aprendizaje adquirido.

]

Si el contenido del médul‘o y el proceso de ensefianza aprendizaje asi lo requiere, se
puede optar por una metodologia de clase mas tradicional, de corte expositivo, aunque

'siempre se va a intentar p‘r‘omover la participacion estudiantil y el debate.

|
5. FORMAS DE EVALUACI@N Y DE APROBACION

De manera de crear puen'~ces entre el conocimiento previo y el nuevo a fin de generar
conocimiento sustantivo, én cada médulo se realizaran evaluaciones periddicas a través
de intervenciones orales personales y grupales. Asimismo, se combinara con debates
guiados sobre los temas tlratados, en la clase, segun la propuesta que haga el equipo

docente.
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Para detectar si los objetivos generales y especificos fueron alcanzados y aprobar cada
modulo de esta unidad curricular se realizard una evaluacién formativa final gue
constara en un trabajo de analisis individual y/o grupal dependiendo del contenido
propuesto.

Para aprobar la unidad curricular, en su totalidad, este no se requiere rendir un examen.
Aquellos estudiantes que alcancen la calificacién minima requerida segun la ordenanza
de calificaciones de la Udelar en la instancia final de evaluacion del curso, el estudiante
habra aprobado todo el curso. Esta instancia de evaluacién final constara de un trabajo
externo integrativo de todo el contenido del curso.

Por otra parte, quienes no aprueben el primer médulo no podran aprobar los siguientes,
dadas las caracteristicas antemencionadas, debiendo volver a cursar ese madulo,
cuando este curso se repita. Esta salvedad no es necesaria para el resto de los médulos.

6.BIBLIOGRAFIA
6.1. BASICA y COMPLEMENTARIA (por médulo)
6.1.1. MODULO |

6.1.1.1. Bibliografia Basica
* FMI (2024) —Perspectivas de la economia mundial (2024)

* Martinez Serrano, J. A. (2020). COVID-19: globalizacidon contra
pandemia. Cuadernos de informacion econdmica, 276, 59-67.

* OMC (2024) — Perspectivas del comercio mundial y estadisticas.
*  OMC (2023) - Informe sobre el comercio mundial 2023 — Capitulos i, Iy V

*  Zelicovich, J., & Romero, C. (2020). El impacto del COVID-19 en las relaciones
comerciales internacionales. En Busso, A. Romero, C y Zelicovich, J (2020)
Relaciones Internacionales en tiempos de Pandemia. Ed. Conicet. Buenos Aires.

6.1.1.2. Bibliografia complementaria

* Laffaye, S., Lavopa, F., & Llana, C. P. (2013). Los cambios en la estructura del
poder econémico mundial: ¢hacia un mundo multipolar?. Revista Argentina de
Economia Internacional, 1(1), 10-29.

* Ledn Ortega, H. S. (2020). La rivalidad entre China y EE. UU. Como factor en el
desarrollo de las relaciones modernas Euso-Estadounidense. Revista Relaciones
Internacionales, 93(2), 45-62.

* Merino, L. B., & Iglecias, W. China y el nuevo mapa del poder mundial: Una
perspectiva desde América Latina.

* Roberts, A., Choer Moraes, H., & Ferguson, V. (2019). Toward a geoeconomic
order in international trade and investment. Journal of International Economic
Law, 22(4), 655-676.
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« .« %z rghnchez Mgica, A. (2018). El orden mundial y la reconfiguracién hegemonica en
el siglo XXI. Revista mexicana de ciencias politicas y sociales, 63(233), 365-388.
6.1.2. MODULO I

6.1.2.1.Bibliografia basica

i

* Brunetto, M. J. (2016). Los paises en desarrollo y el Sistema Muiltilateral del
Comercio Internaciﬁ)nal: surgimiento y transformaciones del Tratamiento
Especial y Diferenciado: investigaciones pasadas, replanteo y avances recientes.

UCUR Ediciones UniYersitarias. )
* Estay, J. (2020). 2. EL DETERIORO DEL COMERCIO INTERNACIONAL Y LA CRISIS
DEL MULTILATERALISMO COMERCIAL: BALANCE Y

i
ALTERNATIVAS. Multilateralismo, regionalismo, 30.

* Hidalgo Gallo, R. (2018). Tendencias del comercio internacional de bienes,

politicas comeru@les y  negociaciones  multilaterales. Economia y

desarrollo, 159(1), 135-153.

*  Zelicovich, J., I\/Iiriarji Capello, F., Sabattini, G., Cortese, V., Jalil, J., Costamagna,
D., ... & Taleti, V‘ (2023). El Estado de las Negociaciones Comerciales

Internacionales: lnf‘i rme 2—2023.

*  Zelicovich, J. (2019). La crisis de la OMC y el trilema de las negociaciones
comerciales internacionales. Relaciones Internacionales, 92(1), 1-21.

*  Zelicovich, J. (2023), Las ldgicas de la diplomacia econémica instrumental en las
relaciones internacionales contemporaneas (2017-2022). Revista de ciencia
politica (Santiago), 43(1), 49-72.

6.1.2.2. Bibliografia complementaria

* Bouzas, R., & Zelicovich, J. (2014). La Organizacion Mundial de Comercio, los
acuerdos mega-regionales y los usos estratégicos del regionalismo. Studies of
Applied Economics,|32(3), 963-994.

* Rosas, M. C. (2005). La relacion comercio-desarrollo y la ronda de Doha. Aldea
Mundo, 10(19), 29-34.

*  7elikovich, J. (2022). El régimen multilateral de comercio en los tiempos del
‘regionalismo  del siglo XXI: cinco escenarios para la agenda
emergente. Confines, (23), 85-103.

*  Zelicovich, J. (2020). La nueva agenda de las negociaciones multilaterales de
comercio: El caso de las Iniciativas Conjuntas de la Conferencia Ministerial de
Buenos Aires.

*  Zelicovich, J. (2017). éEstd viva la OMC? Blogueos y consensos en las
negociaciones de lés Conferencias Ministeriales de Bali y Nairobi. Revista UNISCI,
(44), 137-162.
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6.1.3. MODULO il
6.1.3.1. Basica

*  Alvarez, M. V., & Zelicovich, J. (2020). El acuerdo MERCOSUR-Unién Europea: un
abordaje multicausal de la conclusién del proceso negociador.

* Aparicio Ramirez, M. (2019). Reflexiones en torno a la politica comercial de
Donald Trump: multilateralismo, acuerdos de libre comercio y guerras
comerciales. Norteamérica, 14(2), 121-145.

* Borrajo, D. (2022). La autonomia estratégica de la Uni6n Europea mas alla de la
seguridad y la defensa: la seguridad de las cadenas de suministro y la
potenciacion de la conectividad. Revista electrénica de estudios internacionales,
(43).

* de Lasala, C. C. (2022). La rivalidad entre China y Estados Unidos. Implicaciones
para la Unién Europea. Cuadernos de estrategia, (212), 71-98.

* Feds, E. (2024). La geopolitica actual y la autonomia estratégica. El resurgir del
conflicto librecambio-proteccionismo. ICE, Revista de Economia, (935).

* Garcia, P. (2015). Geopolitica del siglo XXI. Universidad Externado.

* Guillén, A., & Torres, I. C. (2023). Estados Unidos: la crisis econémica y la politica
econdmica de la administracién Biden. Revista Perspectivas de Politicas
Publicas, 12(24), 401-435.

* Pujol, I. G. (2024). Japén y la construccidn regional del Indo-Pacifico: Una mirada
cudntica a la estrategia de un Indo- Pauﬁco Libre y Abierto. Relaciones
internacionales, (57), 103-118.

* Serrano, A. S. (2019). Estados Unidos y el sistema multilateral de
comercio. Boletin Econémico de ICE, (3110).

* Valdivia Caballero, V. L., & Villalobos Cruz, K. (2023). ¢ Estados Unidos regresa a
Asia Pacifico? Los acuerdos comerciales regionales en la politica exterior de la
administracién Biden. México y la cuenca del pacifico, 12(36), 35-52.

* Verdes-Montenegro, F. J. (2022). La autonomia estratégica de la Unidn
Europea:é en qué lugar queda América Latina?. Documentos de trabajo
(Fundacion Carolina): Segunda época, (65), 1.

6.1.3.2. Complementaria

* Bartesaghi, |, (2014). La politica comercial de EEUU y la UE en Bartesaghi, I.
(2014). La estrategia de insercion mternac:onal seguida por Estados Unidos y la
Unidn Europea en América Latina: impactos para el MERCOSUR (Doctoral
dissertation, Universidad Nacional de La Plata).

* Bravo, S. Y. (2023). La autonomia estratégica de la Unién Europea: ¢ realidad o
utopia? Un analisis critico de sus principales dimensiones y obstaculos. Revista
del Instituto Espafiol de Estudios Estratégicos, (22), 37-60.

B s ing




de la Rosa, R. I. L
Asociacién Transpac

(2017). La politica comercial japonesa y el Acuerdo de
ifico: el debate entre apertura y proteccionismo a partir de

las instituciones. Anuario Asia Pacifico El Colegio de México, 168-205.

De Lucio, J. (201

@). Liderazgo geopolitico: el papel de los acuerdos

comerciales. Comi/lds Journal of International Relations, (15), 52-77.

George Mulgan, A.

y Honma, M. (Eds.). (2015). The political economy of

Japanese trade policy. Springer.

Jiménez, J. J. L. (200
Japén. México y la C

3). Los acuerdos de libre comercio: la nueva estrategia de
uenca del Pacifico, (18), 87-91.

Morales Rins, J. (2022). La relevancia de la seguridad econémica en la estrategia

de seguridad nacion:

Moreiras, J. L. K., &J}
con el resto del mur
era del presidente T

al de Estados Unidos.

ménez, A. B. (2019). La politica comercial de Estados Unidos
do. Los instrumentos de defensa comercial de EE UU en la
rump. Boletin Econémico de ICE, (3110).

Pefia, J. M. G. (2023). La Asociacién Econdmica Integral Regional: oportunidades

y desafios para la

geopolitica, el comercio y la inversion en Asia y el

mundo. Revista Politica Internacional, 5(4), 35-45.

Shin, K. Y. (2022)..

The Japanese Economy: en Hiroaki Richard Watanabe

(Newcastle upon Tyne: Agenda Publishing, 2020).

Zalazar, M. (2021). Analisis CIPEl No. 20. Japdn y China ante la incertidumbre

global.

6.1.4. MODULO IV

6.1.4.1. Basica i

*

Bartesaghi, 1., &

Bhojwani, D. (2019). la negociacién Mercosur-India:

1

oportunidades comerciales para Uruguay. Estudios de Asia y Africa, 54(2), 329-

359.

Giménez, M. M. (2022). Sudafrica: lider regional y potencia emergente.

Guerra, D. (2017). Ini

|
dia: Breve recorrido de la gestién de Narendra Modi y temas

claves en agenda 2017. Informe de Coyuntura ORALC, Especial Asia, 3, 2393-

7246.

Limon Villegas, E. S.
comercio internaciol
68. ‘

Lopez Arglielles, C. 1
potencia global. Rev

Schiro, M. (2021). E

& Gonzalez Garcia, J. (2023). El RCEP como nuevo eje del
nal: Analisis y perspectivas. Andlisis econémico, 38(98), 47-

(2023). India, cambios y continuidades en su camino a una
sta Politica Internacional, 5(1), 6-22.

afio de politica exterior de Sudéfrica: la busqueda de un

“nuevo amanecer” en tiempos criticos. Anuario en Relaciones Internacionales

del IRI, 2021.
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* Serrano, A. S. {2020). India y el sistema multilateral de comercio. Boletin
Econdémico de ICE, (3128). ‘

6.1.4.2. Complementaria

* Adekunle, B., & Odularu, G. (2017). Negotiating South-South Regional Trade
Agreements: Economic Opportunities and Policy Directions for Africa. Springer.

* Aurre, E. B, Jaén, A. C., & Egoscozabal, A. M. (2021). Integracién y
transformacion econémica en Africa: potencial y limitaciones del Area de Libre
Comercio Continental Africana. Revista iberoamericana de estudios de
desarrollo= Iberoamerican journal of development studies, 10(1), 216-239.

* Batra, A. (2022). India’s Trade Policy in the 21st Century. Routledge.

*  Dupuy, H. A., Morgante, M. A., & Margueliche, J. C. (2021). Sudafrica y la
problemética del desarrollo africano: un abordaje de escalas.

* Gaur, P. (2024). Mega-Regional Trade Agreements and India: Balancing
Economic and Strategic Concerns. Taylor & Francis.

*  Soto Gomez, J. A. (2017). Sudéfrica, éun pais a la deriva en el nuevo orden
mundial? bie3: Boletin IEEE, (6), 741-762.

6.1.5. MODULO V

6.1.5.1. Basica

* Lépez, D., Song, G., Bérquez, A., & Mufioz, F. (2022). China’s Trade Policy in Latin
America. Springer.

* Raggio Souto, A. (2018). Entre teros y dragones: el estado de las relaciones
culturales entre Uruguay y China y su incidencia en el comercio. En Xu Shicheng
y E. D. Oviedo (Coords.), Foro Internacional sobre Confucianismo: | simposio
internacional en Lima sobre didlogos entre las civilizaciones de China y América
Latina (pp. 335-348). Universidad de Salamanca.

* Rivero Soto, S y Villegas Arce, P {(Coords). (2024). China y América Latina y el
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